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GLOBAL FUNGICIDES MARKET (2005)	
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CONTRATOS FIRMADOS  COMO GRUPO DE INVESTIGACIÓN PARA 
PRESTACIÓN DE SERVICIOS A UNIVERSIDADES Y EMPRESAS	

	

•  COMPAÑÍA BIOTECH CALIFORNIA (USA)	


•  Descubrimiento de aplicaciones terapéuticas de un compuesto de origen marino	


•  GRUPO DE INVESTIGACIÓN DE UNIVERSIDAD ESPAÑOLA	

•  Obtención de información sobre mecanismo de acción de un nuevo compuesto 

en enfermedades relacionadas con la médula espinal	


•  SPIN-OFF PROCEDENTE DE CENTRO DE INVESTIGACIÓN ESPAÑOL	

•  Análisis de resultados de encapsulación de fármacos mediante proteínas de 

origen vegetal 	
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DIFICULTADES PRINCIPALES QUE TIENE UN GRUPO DE 
INVESTIGACIÓN PARA ACERCARSE A EMPRESAS	

	

	

	

•  DESCONOCIMIENTO DEL LENGUAJE DE LA EMPRESA	


•  NECESIDAD DE INTERMEDIARIOS CON EXPERIENCIA	


•  DIFICULTAD PARA FUNCIONAR CON EL TIMING DE UNA EMPRESA	

•  NECESIDAD DE RECURSOS SUFICIENTES PARA PODER ACOMETER PROYECTOS	


•  LOS GRUPOS DE INVESTIGACION NO SON TOMADOS EN SERIO POR LA 
MAYORÍA DE LAS EMPRESAS	

•  NECESIDAD DE CREACIÓN DE UNA SPIN-OFF	
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